不断开拓前进的纺织贸促事业

―－2009中国贸促会纺织行业分会在全国贸促工作会议上的经验交流
中国贸促会纺织行业分会常务副会长 张延恺

2008年，将注定成为中国历史上不平凡的一年，在分享举世瞩目的北京奥运会成功举办的喜悦的同时，我们也经历着历史罕见的艰难险阻，从年初的雨雪冰冻极端灾害天气，5.12四川汶川大地震，到现在愈演愈烈的全球经济危机及给我国和世界经济发展带来的强烈冲击。
回顾2008年，在如此严峻的经济形势下，在中国贸促会和中国纺织工业协会的坚强领导与支持下，纺织贸促分会克服种种困难，不断改革创新，锐意进取，各项工作都取得了较好发展。全年来华展共举办13个，总展出面积564，800平方米，其中境外展商面积147，190平方米，国际参与度约占25％；参展商总计8128家，其中境外参展商2348家；专业贸易观众总计324，206名，其中境外专业观众32，690名，平均约占10％。境外展合作自主举办2个，组织企业参加境外知名纺织展览会7个，共计1113个标准展位，参展商640家。展览业务取得了历史最好成绩。与此同时，信息服务、会员发展、国际联络、法律服务等各项贸促工作都取得了较大进步。
2008年，既是中国改革开放30周年，也是行业贸促工作开展20周年，回顾这一年的工作发展，我们感悟很深。在全国贸促工作会议召开之际，我谨代表纺织行业分会谈几点感受：

1、 坚持科学发展观，用发展规划指导工作，有力地保证了各项业务工作平稳较快发展。
在2004年底，我会即开始酝酿制定纺织贸促分会2005－2008四年发展规划。我们紧密联系行业发展，经过自上而下和自下而上地广泛讨论，总结以往的经验，按照科学规划、周密部署，以人为本，协调发展的工作原则，制定了贸促会纺织行业分会四年发展规划。在规划中，不仅确定了各部门、各业务项目的总体发展目标、各年度分解目标，而且从业务建设、队伍建设等多方面对目标的达到，制定了坚实可行的实施方案。四年中，我们严格对照检查执行，不断完善服务举措。2008年，我们举办的来华展规模由2004年全年的30万平方米发展到了56万多平方米，增长了近87％，我们的境外展展位由2004年的576个增长到今年的1113个，增长了93％。我们的会员数比2004年翻了一番多，达到近2700家，我们的境外商协会联络达到了400多家，比2004年有了较大飞跃。同时我们成立了中国贸促会法律调解纺织行业专业委员会，开拓延伸了法律服务工作内容。
回顾这些成绩的取得，我感到很重要的一点就在于我们较早的制定了一个较科学的发展规划。正是有了这样的一个发展规划，我们的各项业务工作、管理工作、队伍建设，不在是一种粗放式发展，而是用一种规范化、科学化的模式来指导。这样目标明确具体，措施清晰得当，较好地调动了全会员工的工作积极性、主动性和创新性，保证了各项业务工作平稳较快地发展。
2、 紧密依托行业，和行业发展同呼吸、共命运，为开拓两个市场发挥积极作用。

纺织贸促分会在中国纺织工业协会内部是负责行业开拓国内外市场的机构，因此在我们的工作中必须始终紧紧依靠行业，始终坚持为行业服务，为企业服务的宗旨。在业务开拓过程中，我们与中国纺织工业协会内部几十个专业行业协会和综合部门密切合作，充分发挥行业的资源优势，把展会办成国内外行业的贸易平台、上下游产业链和海内外产业交流的纽带、产业信息交流与传递的窗口。正是在这种思想和战略的指导下，我们赢得了企业的信赖，客户的追随。中国国际纺织面料及辅料展览会已发展成为世界最大和非常有影响力的国际展会，中国国际家用纺织品及辅料展览会已发展成为世界第二大规模的、亚太地区最有影响力的国际展览会，中国国际纺织机械展览会今年与ITMA ASIA展览会首次合并在上海新国际博览中心举办，一举创出了126，500平方米的展出新高。正是我们充分发挥行业优势，密切与中国纺织工业协会内部各专业行业协会和各综合部门紧密合作的结晶。
2008年年初，针对行业发展过程中遇到的种种困境，在中国纺织工业协会的统一部署下，我们参与了对纺织服装业集中的全国6个省市的行业集中调研活动，听取了企业在汇率、出口退税、银行信贷、原材料成本、劳动力成本等多方面的困难，实地了解了出口企业的困难，中国纺织工业协会及时向国务院及有关部门提出了一系列的政策建议，得到了国务院及有关部门的高度重视并出台了包括提高出口退税率在内的多项扶持政策，再一次明确了中国纺织业是国家重要的支柱产业，得到了广大出口企业的欢迎与积极反响，并赢得了企业的信任，也有利地促进了我会各项贸促工作的开展。

针对金融危机的进一步蔓延，2008年下半年我们又对第104届秋季广交会纺织服装展期的参展企业进行了广泛现场调研。在国家出台促进轻纺工业健康发展的6条措施后，我会又及时走访了江苏等地的纺织服装企业，听取了他们对当前出口和生产形势的判断与想法，以及对6条措施的落实意见。这种始终与行业同呼吸、共命运的工作方法，使我们与企业加深了感情，增强了信任，了解了他们的需求，也找到了我们工作的着力点和突破点，激发了我们的工作热情。在新形势下，我们一方面及时通过工业协会提出我们协助企业开拓国内外两个市场、促进纺织服装业出口的积极政策建议，同时对我们自身举办的各展览活动积极研究对策，采取措施，加大个性化服务和展商增值服务，努力保持2009年展会规模平稳运行，充分发挥好各展会的良好平台作用。
3、 加强团队建设，是做好各项业务工作的保证与坚实基础。
“一支什么样的队伍决定一个什么样的事业” 。我们在发展事业的同时，始终把加强团队建设摆在第一位。为此，在2006及2007年连续两年的年终总结时，我们提出了纺织贸促分会的团队建设目标与口号，那就是建设一支勤奋学习的团队，建设一支勇于开拓的团队，建设一支不惧困难的团队，建设一支遵纪守法的团队，建设一支和谐共融的团队。在这样的目标与口号鼓舞下，我们的中层、我们的员工把学习行业、学习外语、学习经济等知识变成了日常工作生活中的自觉行为，把敢打敢拼、团结协作的良好工作作风带到了各项业务工作的开展过程中。正是建立了一支优良工作团队，才使各项工作的顺利开展得到了良好保证，也换来了2008年的累累硕果。2008年8月前后，仅在上海新国际博览中心举办的超过10万平方米的4个国际博览会中，我会所举办的展览会就占据了3个，依靠这支坚强团队的团结协作和不懈努力，依靠各方的大力支持，不仅圆满完成了合并纺机展、家纺展、秋冬国际面料展等一系列展会的顺利举办，展出规模频创新高，也为我国“平安奥运”的成功举办做出了贡献。
我会已连续五年获得中央国家机关文明单位称号。如今，纺织贸促会的68名职工组成的团队，平均年龄34.7岁，98％具有大专以上学历，党员47名，占比近70％。在今年6月28日，迎来了纺织贸促分会成立20周年的喜庆日子，我会充分发挥青年员工的智慧与力量，举办了简朴而隆重的庆祝活动，获得了到会200多名嘉宾的赞许与好评。体现社会责任，关心回报社会，我们将节省下来的庆祝经费30万元捐建了云南红河自治州水卜龙希望小学，来庆祝自己的生日。汶川地震发生后，我会第一时间通过中华慈善总会捐款灾区20万元，来慰问灾民；职工累计捐款61200元，来奉献爱心。
正是这支富有战斗力、团结力、向心力的团队，成就了纺织贸促分会的20年基业，也为今后一个新的20年的发展奠定了良好基础。
展望2009年，全球金融危机的冲击将给我们各方面工作带来更大的不确定性，作为中国重要的民生产业和支柱产业，中国的纺织服装业也在这场百年一遇的金融危机下迎来了艰难的挑战。危机中带着挑战，危机中也透着机遇的曙光，全体纺织贸促人直面危机，坚定信心，有决心与信心在危机面前不放弃，不抛弃，不退缩，迎难而上，积极采取各种应对措施，努力把纺织贸促事业稳步推向前进。在全面学习和实践科学发展观的今天，我们也努力将纺织贸促的各项工作融入到落实科学发展观的伟大实践中，全力促进中国纺织服装业的全面、协调、可持续发展。
在此新年来临之际，我谨代表纺织贸促全体员工祝全国纺织贸促战线的同志们新年快乐！身体健康！工作进步！
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